
 وشروطه البيع عن بحث

جاري وهي تعتبر من النشاط الت عملية البيعة تعتبر من العمليات الأساسية في 

ولا  ل وقتيوم وفي ك كلالأشياء الأساسية في حياة البشرية، فهي يتم ممارستها 

وهذا عن طريق عنها أبدًان فمن خلالها نحصل على ما نريد  الاستغناءيمكن 

 الوسيط وهو المال.

 ليم السبيع شروط ال

حيث يعتبر هو أيضًا تبادل المال بالمال من أجل  البيع هو إعطاء شيء مقابل شيء

هناك حيث بمقابل، ل ع هو التنازة يكن البي ري وفي المعاملات التجا شيء أخرك متلاا

ما سليمة والتي تتمثل في  بطريقةد البيع تزام بها عن للاض الشروط التي يجب ابع

 ه لكم من خلال هذه الفقرة: نوضح 

 ي بينهم تراضي حيث تعتبر من أول الشروطكون البائع والشاريجب أن ي  •

بيع شرعي يجب من أجل أن يكون ال، و ليةا في هذه العمجب الالتزام بهالتي ي 

 فقط. واحديكون هذا بين الطرفين ليس طرف أن 

أن بالبيع والشراء وهذا يعني  مؤهلين بالقيامكون الطرفين كما يجب أن ي •

حيث لا تجوز عملية البيع والشراء في حال كان أي  بالغينعاقلين يكونوا 

 ة.ي العقلي يس كامل القو و لنهما صغير أم

حيث  عملية مالك لأموالهمن الطرفين في هذه ال فن يكون كل طرمن المهم أ •

سواء كان في البيع أو في  ا بالتحكم في مال غيرهمنهمي يقوم أ لا يصح أن

 ال.ب المن يوجد وكالة من صاح ، إلا في حالة كاالشراء

بب الضر لأي ون الشيء الذي تقوم ببيعه ليس حرام ولا يسككما يجب أن ي •

، حيث يجب ةفأيضًا البضائع التالو  أو المخدرات رثل الخموهذا م ،شخص

 .محل للبيعم ببيعه أن يكون الشيء الذي تقو 

التفاصيل  ح عليه كافةعه موضيط البيع أن يكون الشيء الذي تقوم ببشرومن  •

ن هذا مات عالمعلو ي على جعل بأي منحيث لا يكون الشاره التي تخص

فر بها المواصفات و تت لا بيع أي من المنتجات التي  يجوزأنه لا كما  ، المنتج

 والمعلومات الموجود عليها.

  البيع أركان

ركان معينة يجب أن يتم الالتزام بها والتي منها ما هناك أ لكى تتم معاملة البيع

 سوف نتعرف عليه فيما يلي:

 خص المشتري.والشمن أركان البيع هما طرفات المعاملة في البائع والشيء  •



 البيع. تقمباع والذي تم الاتفاق عليه في و ال ءثمن الشي هو المباع عليه و  •

عليها بين  الاتفاقوهي من البنود التي يتم  ع من أركان البيعتعتبر صيغة البي  •

ي والتالطرفين تمام هذه العملية من إإلى الموافقة على  تشيرفين والتي رطال

 .اصفاتثمن والمو تتمثل في ال

 آداب البيع في الإسلام 

مثل فيما هي تت عرف عليها كل شخص والتي سلام التي يجب أن يت آداب البيع في الإ

 حه لكم من خلال هذه الفقرة فيما يلي:ضنو 

 .المعاملةالجدية في  •

 ي البيع.ح فالتسام •

عدم التحريف في سلع البيع وارتفاع الأسعار عن السعر المناسب لبيع السلعة  •

 في الأسواق.

 .ةري المعاملات التجافي رب الابتعاد عن ال •

 د البيع.ن دم الغش في الميزان عع •

التعرف على الطريقة الصحية التي يجب أن يتم  اح في عملية البيعالنج ى تحقق كل

ارة وخبرة وهي ليست من الأمور ك في هذه العملية، فهي تحتاج إلى مهتساعد

لم في تع تساعدالكثير من الوسائل التي  جد في هذا الوقت، كما أنه يو السهلة بالتأكيد

 البيع.

 


